SUOMALAIS-VENALAINEN KAUPPAKAMARI — ASIANTUNTEVA KUMPPANI AROLLA

YoOpikajuna Vologdasta saapuu ani varhain marraskuisena aamuna vuonna 1993 toksahdellen
Jaroslavin asemalle Moskovassa. Ulkona vihmoo kylmaa rantda. On nalka, palelee ja vasyttaa.
Takana nelja paivaa neuvotteluja metsa- ja konekaupoista, edessa viela kaksi paivaa samaa latua
Moskovassa. Mitenk&héan sitéa jaksaa. Otan taksin Suomalais-Venalaiselle kauppakamarille
Pokrovskij Bulvar 4/17. Loput neuvottelut ovat sielld, jos vaikka saisi kupin kahvia. Perilla padsen
lampimaan suihkuun, pukuhuoneeseen on tuotu kahvia, teeta ja voileipia, radiosta kuuluu
rauhallista musiikkia. Minulle. Muutaman tunnin paasta jatkuvat neuvottelut. Ja ne menevat hyvin.

Noista ajoista maailma on muuttunut paljon. Silloiset vaihdantakauppatavat ovat myllertaneet
yhteisyritysten villeistd populaarivuosista mustan tiistain kautta tasaisempaan kaupan
kehittymiseen maidemme valilla. Juuri nyt markkinatilanne on taas hiljaisempi, hiotaan rakenteita
uutta nousua varten — sitten se taas on yhta tavaran toimitusta.

Vuodesta 1988 Neuvostoliiton ja myéhemmin Vendjan kauppaa kdyneena olen asioita
ratkaistessani joutunut tekemaan ja tehnyt sangen itsenaisesti paatoksia. Jossain vaiheessa
kehotin kollegoitani lopettamaan median lukemisen ja kuuntelun, koska esille tuotiin monesti vain
syita, miksi on vaikeaa, maagista tai mahdotonta tehd& ven&jan businesta. Yksi kumppani, johon
olen oppinut luottamaan matkan varrella on Suomalais-Venalainen kauppakamari. Olen vuosien
saatossa asioinut monesti kaikkien heidan toimipisteidensa kautta; jarjestanyt seminaareja ja
luentoja, osallistunut heidan markkinointimatkoilleen, kuunnellut asiantuntijaesitelmia, saanut
lainopillista neuvontaa jne. Puhumattakaan sadoista neuvotteluista SVKK:n tiloissa paaasiassa
Pietarissa ja Moskovassa. Sopimustekstien muokkauksessa heidan sihteeristonsa apu on ollut
korvaamaton.

SVKK:n toiminta on aina ollut eleettdbman asiantuntevaa, varmaa ja tehokasta, asiakasta
kunnioittavaa ja ymmartavaa. Ne toiveet, joita olen useasti esittanyt on aina pyritty toteuttamaan
viimeisen paalle, usein jopa tavoitteet ylittden. SVKK on maailman huippuasiantuntija Vengjan
osaamisessa, vaikkei itse kaykaan konkreettista kauppaa. Viisaasti johdettuna organisaationa se
antaa tekojensa puhua. En ole koskaan tavannut yhtdan SVKK:n edustajaa, joka uhoaisi: "mina se
muuten tiedan, miten arolla asiat hoidetaan.” Vaitan, etta vuosien saatossa yhteistyoni SVKK:n
kanssa on tehnyt mahdolliseksi kymmenien miljoonien eurojen kaupat, jotka ilman tata yhteistytta
olisivat ainakin suurelta osin jaaneet tulematta. Lisaksi arvostan myds niita kustannus- ja
aikasaastoja, joita esimerkiksi neuvotteluja keskittamalla olen voinut saavuttaa.

Tiedan itsestéani, etta kaverin kanssa on Vendjalla hyva tehda kauppaa, yksin viela parempi.
Omalta kohdaltani timan dilemman on ratkaissut Suomalais-Venalainen Kauppakamari(yhdistys).
Kaverina, kun tarvitaan, taustalla, kun on aika edeté yksin.

Jos minulta joku kysyisi, miten kannattaa aloittaa tutustuminen Venajan markkinoihin olisi
vastaukseni kenties:

Aluksi alkutalvesta viikko Vologdassa, yojunalla Moskovaan ja aja sitten tahan lapussani antamaan
osoitteeseen...
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